Especial Leasing

FINANCIAMIENTO

1038/2000 y 1352/2005, en los que, en-
tre otras cuestiones, se definen los
plazos minimos que tiene que tener
una operacion de leasing en fun-
cion del bien objeto del contra-
to, y también en relacion a la
condicion de PyME que ten-
ga el tomador.
Respecto a la evolucion
del leasing en nuestro
pais, segiin datos de la
Asociacion de Lea-
sing Argentina que
nuclea a bancos y a com-
panias que participan del
negocio, el mercado lle-
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El camino parala
Inversion genuina

Segun la Asociacion de Leasing Argentina, esta forma de financiacion llego a
$1.000 millones en 2005. Los nuevos sectores que la utilizan y sus ventajas.

g6 a alcanzar un importante desarro-
11o en 1999, con un volumen de opera-
ciones por 970 millones de pesos/dola-
res. Tras la crisis economica de fines
de 2001, el mercado cayo a $ 31 millo-
nes en operaciones en 2002 y $ 74 mi-
llones, en 2003. En 2004 se produjo una
fuerte recuperacion y las operaciones
de leasing alcanzaron los $ 756 millo-
nes. Esta tendencia se vio acentuada
en el ano 2005, cuando se superaron
los $1.000 millones, y se estima conti-
nuar con una evolucion positiva del
volumen de operaciones para 2006.
DEMANDA. Para el presidente de la
Asociacion y gerente de Leasing de
Banco Rio, Fernando Jorge, den-
tro de los sectores econémicos
que toman leasing se observa
una fuerte demanda no solo de
aquellos agentes econémicos
que actian en el mercado in-
terno en forma exclusiva, sino
también de segmentos, tales co-
mo el agro, entre otros, muy di-
namicos y de rapida respuesta
ante el crecimiento de la deman-

: J da interna y de su actividad de

proveer a los mercados interna-
cionales, cuyo acceso es uno de
los factores clave que se observa
en la economia argentina en la ac-
tualidad.

Entre las ventajas que tiene un to-
mador para decidirse por el leasing
se encuentran el acceso a la financia-
cioén a largo plazo y por la totalidad

Entre las ventajas que
tiene un tomador para
decidirse por el leasing se
encuentra el acceso ala
financiacion a largo plazo.
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del precio del bien; el asesora-
miento que recibe sobre todo la
pequena y mediana empresa, y
un factor preponderante que es
el de las ventajas impositivas.
Esta herramienta permite ace-
lerar la amortizacion con efec-
tos financieros positivos, por lo
que la inversion se vuelve mas
economica para el tomador, lo
que a su vez permite acceder a
un bien de capital mejor dentro
de las mismas posibilidades fi-
nancieras del tomador. Esto se
potencia por el hecho de que el
Impuesto al Valor Agregado no
forma parte de la base sobre la
cual se realiza el calculo finan-
ciero de la operacion.

TITULAR. Fernando Jorge es el presidente

LO QUE FALTA. De todas formas ge jq Asociacion de Leasing Argentina.

aun hay camino por recorrer:
en busca de una mayor equidad
impositiva en la operatoria, la Aso-
ciacion ha propuesto al Ministerio de
Economia la revision del pago de la
alicuota del IVA, que es del 21% en el
canon, y bajarla al 10,5% para aque-
llos casos en los que el mismo bien es-
ta gravado con IVA del mismo 10,5%
al momento de su adquisicion.

Fernando Jorge explico también que
la gran mayoria de los contratos de lea-
sing serealizan hoy en pesos. Operar en
monedalocal es un factor clave que con-
tribuye a la expansion del leasing como
herramienta, dado que despeja la vola-
tilidad cambiaria y genera mayor certi-
dumbre para el tomador.

Operar en moneda local

es un factor clave que
contribuye a la expansion del
leasing, dado que despeja la
volatilidad cambiaria.

El leasing también presenta exter-
nalidades ya que orienta el ahorro
interno hacia la inversion producti-
va, pilar de todo proceso de creci-
miento economico, capturando las
necesidades de financiamiento de ac-
tivos fijos de las pequenas y media-
nas empresas, las que, ademas, tie-
nen una participacion significativa
enla generacion de empleo. Ello apli-
ca al hecho de que el leasing contri-
buye directamente al proceso de in-
version y es una herramienta eficaz
contra la obsolescencia. La mayor
utilizacion del leasing evita el uso de
activos depreciados (con los mayores
costos de mantenimiento y menor
productividad que ello implica), in-
crementando asi la productividad
marginal del capital.
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Especial Leasing

OPCIONES

Una herramienta
para cada necesidad

Los diferentes tipos de leasing que puede disponer
quien decida tomarlo para financiar inversiones. Las
propuestas de CGM Leasing y las opciones en tecnologia.

POR ALBERTO BEUNZA*

es la inica compania

argentina de leasing
no bancaria del mercado.

a Una de las premisas de es-

ta empresa, que cuenta

con el respaldo del grupo financiero Co-
hen y con mas de 30 anos de trayectoria
en el medio, es que el beneficio de un
bien esta en su uso y no en su propiedad.

Esta forma de financiamiento permi-
te adquirir un bien, acceder a su uso de
forma inmediata a través de un desem-
bolso inicial reducido, con un esquema
de pago de canones personalizados y con
la posibilidad de adquirirlo en un deter-
minado plazo.

Elleasing eslaherramientamas conve-
niente para financiar inversiones, tanto
anivel local como en otros paises. Este
producto, que financia mas de u$s 500.000
millones anivel mundial, tiene variantes
segiin las necesidades especificas.

Leasing Financiero, un contrato de
alquiler cuya opcion de compra es simi-
lar en valor a una cuota.

Leasing Operativo, un contrato de
alquiler especialmente disenado para
evitar la obsolescencia tecnologica y
apuntar a la renovacion, que tiene cuo-
tas menores durante el contrato y una
opcion de compra mas elevada estimada
en funcion del verdadero valor del bien
al final del contrato.

Sale & Leaseback, unamodalidad de
financiacion basada en activos propios
del cliente, mediante la venta del mismo
a la compaiiia de leasing y luego ingre-
sando en un contrato de leasing por ese
bien.

Leasing de software, contrato en el
cual CGM Leasing brinda la posibilidad
de utilizar licencias de software median-
telafinanciacion via leasing. Justamen-
te el bien objeto de los contratos son las

L a firma CGM Leasing

mismas licencias de software

Leasing inmobiliario, contrato en el
que el bien entregado en leasing esun in-
mueble, ya sea industrial o comercial.
Estamodalidad facilita la ampliacion de
instalaciones productivas para el desa-
rrollo del negocio.

Uno delos ejes principales de la activi-
dad de CGM Leasing se basa en el desa-
rrollo de acuerdos con proveedores, con
quienes acuerda programas de financia-
ci6n de sus productos. Otra ventaja que
senala la compania es la de minimizar
los desembolsos iniciales delas inversio-
nes.Otros servicios que ofrece son los si-
guientes:

Tratamiento contable: se estructu-
ran las modalidades de leasing que se
adapten a los requerimientos contables
de activacion o no del bien.

Manejo del presupuesto de inver-
sién de los clientes.

Servicios Adicionales (seguros, man-
tenimiento, importacion, entre otros).

Renovacion, contrato de ampliacion
de un leasing ya existente, para la reno-
vacion o ampliacion de bienes, con es-
quemas de pagos similares a los ya vi-
gentes.

Financiamiento del cien por ciento
del valor del bien, incluyendo adiciona-
les de los gastos relacionados con la ad-
quisicion.

Posibilidad de acceso a equipos co-
mo a nueva tecnologia sin inmovilizar
capital de trabajo.

Mejores indices de endeudamiento
y liquidez, sin generar pasivos por la fi-
nanciacion obtenida.

Financiamiento de mediano y lar-
go plazo basado en el cashflow esperado

por el uso del bien financiado.

Disminucion de las salidas de caja.

Facil acceso a la renovacion de
bienes y equipos a través del leasing
operativo.

Entre los beneficios impositivos, para
los que se estructuran modalidades de
leasing que provee todos los requisitos
paraminimizar el impactofiscal y hacer
mas econémica la inversion, se pueden
mencionar:

Impuesto a las Ganancias: 1a totali-
dad del canon puede ser deducido del im-
puesto alas Ganancias.

Impuesto al Valor Agregado: el im-
puesto se abona a medida que se pagan
los canones y no integramente al mo-
mento de la compra del bien; asimismo,
puede optarse por esta illtima opcién, de
acuerdoalasituacion que masfavorezca
alas partes.

Impuestoala Ganancia Minima Pre-

El leasing financia inversiones por mas de u$s 500.000 millones
a nivel mundial. A nivel local cuenta con ventajas impositivas.
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sunta: al tratarse de un bien que perma-
nece impositivamente en el balance del
dador, queda fuera del alcance del im-
puesto.

Limite a la deducibilidad de intere-
ses: ellimite establecido porlaley de Im-
puesto a las Ganancias para la deduc-
cion de intereses no toma en cuenta los
canones por operaciones de leasing.

*PRESIDENTE DE CGM LEASING ARGENTINA

BENEFICIOS

Producto estratégico

Las ventajas impositivas que pueden obtenerse con el leasing
y la cobertura nacional que ofrece el Banco Supervielle.

POR GERMAN MAGNONI*

nio6 al leasing como un

producto estratégico
dentro de su cartera de ne-
gocios. El volumen operado
en el 2005 permiti6 generar
mas de 250 contratos y para 2006 estima tri-
plicar ese volumen. El banco financia todo
tipo de bienes: rodados, maquinaria en ge-
neral, equipamiento médico o informati-
co, sean de proveedores locales como del
exterior. En este tltimo caso, se provee la
logistica necesaria para importar y entre-
gar el bien en donde el cliente disponga.

Laentidad poseeacuerdos con proveedores
de equipamiento (vendors) quienes acercan
clientela al banco para financiar sus ventas.

COBERTURA. El Banco opera principal-
mente en Capital Federal y Gran Buenos
Aires asi como en algunas ciudades del in-
terior, como Cordoba, Mendoza, Rosario,
Mar del Plata. Esto, sin embargo, no limi-
ta su cobertura comercial, ya que tiene
clientes de leasing en todo el pais puesto
que el canon puede ser cancelado por me-
dios de pago electronico.

Laofertade leasing del Superviellees tan-
to en pesos como en dolares. En este Giltimo
caso, orientado a aquellos clientes que con
el bien otorgado elaboren productos expor-
tables que generen divisas.

En sumayoria, los clientes son pequenas
y medianas empresas.

A nivel crediticio, el leasing constituye
hoy la herramienta mas adecuada para fi-
nanciar a mediano y largo plazo las inver-

B anco Supervielle defi-

siones en bienes de capital ya que se trata
de una operacion financiera que presenta
ventajas impositivas que la hacen muy
atractiva como fuente de financiacién para
los tomadores.

El Decreto 1038 del ano 2000 establece
que, a los fines del Impuesto a las Ganan-
cias, cuandolos dadores revistan la calidad
de entidades financieras, fideicomisos fi-
nancieros o empresas de objeto especifico,
y siempre que la duracion de los contratos
de leasing sea superior al 50%, 20% 6 10%
de la vida 1til de los bienes muebles, in-
muebles no destinados a vivienda o inmue-
bles con dicho destino, los mismos se asimi-
laran a operaciones financieras.

Por su parte, los tomadores que afecten
losbienes obtenidos a través de un contrato
de leasing auna actividad gravada podran
deducir del Impuesto a las Ganancias los
canones pagados durante el ejercicio fis-
cal. El Decreto 1352/2005, excepcionalmen-
te y hasta el 31 de diciembre de 2006, redujo
enun 50% los plazos establecidos en el art.
2° del Decreto 1038, cuando el tomador sea
una micro, pequena o mediana empresa.

Entre otras ventajas impositivas del lea-
sing financiero se pueden mencionar:

Amortizacion acelerada del bien e in-
corporacion por el valor establecido en la
opcion de compra.

Se defiere el pago del Impuesto al Valor
Agregado, dado que es abonado en oportu-
nidad del pago de cada canon periddico.

Losbienes no estan alcanzados por Ga-
nancia Minima Presunta.
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